
Wie Adobe Acrobat Studio  
drei große 
Herausforderungen von 
Vertriebs-Teams löst.
Mit den KI-gestützten PDF-Tools von Adobe
können Vertriebs-Teams die Informationsflut  
bändigen, effektiver zusammenarbeiten und  
schnell professionellen Content erstellen.
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Die Informationsflut 
eindämmen.
Vertriebs-Teams jonglieren mit Dokumenten wie Angebots-
anfragen, Kunden-Websites, Geschäftsberichten, internen 
Produktdokumentationen und vielem mehr. Die enthaltenen 
Informationen sind extrem wertvoll – aber nur, wenn sie 
erfasst, analysiert, verwertet und in Abschlüsse umgewandelt 
werden. Vielen Vertriebsprofis fehlt schlicht die Zeit, jede 
Woche Hunderte Seiten auszuwerten oder gar den Überblick 
darüber zu behalten, welche Informationen zu welchem 
Account gehören.

Der KI-Assistent in Acrobat Studio fasst lange Dokumente 
zusammen, extrahiert wichtige Insights und beantwortet 
Fragen. In PDF Spaces, dem Knowledge Hub von Acrobat 
Studio, können pro Arbeitsbereich bis zu 100 Dokumente  
(mit jeweils bis zu 600 Seiten) eingestellt werden. 
Mitarbeitende im Vertrieb können z. B. für jeden Account  
einen Arbeitsbereich erstellen und dort alle relevanten 
Informationen hochladen, um schnell Verkaufsgespräche  
und Angebote vorzubereiten.

Viele Vertriebs-Teams haben schon mit KI-Tools experimentiert, 
aber Acrobat Studio bietet entscheidende Vorteile, die öffent-
lichen Large Language Models (LLMs) fehlen. So verwendet 
Acrobat Studio keine Kundeninformationen für das Training 
von KI-Modellen. Vertriebs-Teams verstoßen also nicht 
versehentlich gegen Vertraulichkeitsvereinbarungen oder 
Datenschutzvorgaben. Der KI-Assistent sorgt durch verifizierte, 
dokumentenbasierte Antworten mit klickbaren Quellenanga-
ben dafür, dass in Meetings keine falschen Angaben gemacht 
werden.

Eine Forrester-Analyse vom Januar 2025 zeigt, dass der KI-
Assistent die Effizienz beim Zusammenfassen und Analysieren 
von Dokumenten um 45 % steigert. Dieser Produktivitäts-
gewinn könnte einem durchschnittlichen Unternehmen nach 
Schätzung von Forrester bis zu 2,2 Mio. US$ über drei Jahre 
einbringen.

Vertriebs-Teams werden an der Zahl ihrer Abschlüsse 
gemessen, aber hinter jedem Vertriebserfolg stecken 
unzählige Stunden Vorbereitung. Viele Vertriebsprofis 
tun sich schwer, die riesige Menge an kundenbezogenen 
und internen Informationen zu verarbeiten, effektiv im 
Team zusammenzuarbeiten und überzeugende Vertriebs-
inhalte wie Angebote zu erstellen. Acrobat Studio führt 
KI, Dokumentenverwaltung und Content-Erstellung auf 
der vertrauten PDF-Plattform von Adobe zusammen. So 
können Vertriebs-Teams drängende Probleme im Umgang 
mit Dokumenten lösen und haben mehr Zeit für ihre 
Kundschaft.

45 %
mehr Effizienz mit 
Zusammenfassungen  
und Analysen anhand  
des KI-Assistenten.
Quelle: Forrester
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Effektiv 
zusammenarbeiten.
Große Transaktionen erstrecken sich oft über Wochen 
oder gar Monate. Wenn sich das Vertriebs-Team dabei per 
E-Mail abstimmt, gehen häufig wichtige Details verloren, 
und mit der Suche nach der richtigen Dokumentversion 
wird wertvolle Zeit verschwendet. Acrobat Studio optimiert 
die Zusammenarbeit durch Kontextinformationen,  
PDF Spaces mit allen Quelldokumenten im Originalformat 
sowie KI-gestützten Insights und Notizen.

Da alle Beteiligten in einem zentralen Arbeitsbereich auf 
Dokumente zugreifen und sie gemeinsam prüfen, sind 
sie immer auf demselben Stand. Acrobat Studio umfasst 
Acrobat Pro. Damit können Teams Verträge und andere 
Papierunterlagen sicher digitalisieren, Dokumente direkt in 
Acrobat bearbeiten und Feedback zu PDF-Dateien zentral in 
der Cloud erfassen. Außerdem lassen sich mit Acrobat Pro 
Informationen bei Bedarf dauerhaft schwärzen, sensible 
Dokumente durch Kennwörter und Berechtigungen 
schützen und schnell und sicher elektronische 
Unterschriften einholen.

Überzeugenden 
Content erstellen.
Die Content-Erstellung wird meist mit der Marketing- oder 
Design-Abteilung in Verbindung gebracht. Aber auch 
Vertriebs-Teams müssen in kurzer Zeit Präsentationen, 
Pitchdecks oder Angebote erstellen, wenn sie mit Kundschaft 
kommunizieren. Hinzu kommen große Mengen an internen 
Dokumenten wie Playbooks und Skripte, Battlecards oder 
Leitfäden zu Käufertypen. Der KI-Assistent in Acrobat Studio 
gibt Vertriebs-Teams Starthilfe bei der Content-Erstellung, 
indem er relevante Informationen aus mehreren Quellen 
extrahiert und daraus Entwürfe für neue Dokumente generiert. 
Laut Forrester konnte ein Team mit dem KI-Assistenten die 
Erstellung von Kundenstrategiepapieren, Pitches und anderen 
Unterlagen um 50–75 % verkürzen. Über drei Jahre könnte ein 
durchschnittliches Unternehmen nach Schätzung von Forrester 
die Content-Erstellung um 30 % effizienter gestalten und einen 
möglichen Produktivitätszuwachs im Wert von über 500.000 US$ 
verbuchen. 

Acrobat Studio umfasst auch Adobe Express Premium mit 
freigegebenen Vorlagen, mit denen sich auch ohne Design-
Kenntnisse professioneller, markenkonformer Content 
erstellen lässt. Teams können Content schnell skalieren, Bilder 
einfügen oder entfernen und auf eine Bibliothek mit Stockfotos 
zugreifen – oder mit der generativen KI Adobe Firefly eigene 
Assets erzeugen. Vorlagen mit vorgegebenen Elementen wie 
Schriften und Farben sorgen bei allen Vertriebsmaterialien für 
einen markengerechten Look.

Fazit.  
Mit Acrobat Studio erhalten Vertriebs-Teams 
die nötigen Tools für die Erstellung von 
professionellem, konsistentem Content, der 
ihnen die Aufmerksamkeit der Kundschaft 
sichert – und letztlich auch den Auftrag. 
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