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Wie Adobe Acrobat Studio
drei grofle
Herausforderungen von
Vertriebs-Teams lOst.

Mit den KlI-gestiitzten PDF-Tools von Adobe
kénnen Vertriebs-Teams die Informationsflut
bandigen, effektiver zusammenarbeiten und
schnell professionellen Content erstellen.

Welche Markt-Trends fiir 2026 sind
beim Ausrichten der Sales-Strategie
auf die aktuellen Kundenbediirfnisse
entscheidend?
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Vertriebs-Teams werden an der Zahl ihrer Abschliisse
gemessen, aber hinter jedem Vertriebserfolg stecken
unzshlige Stunden Vorbereitung. Viele Vertriebsprofis

tun sich schwer, die riesige Menge an kundenbezogenen
und internen Informationen zu verarbeiten, effektiv im
Team zusammenzuarbeiten und iberzeugende Vertriebs-
inhalte wie Angebote zu erstellen. Acrobat Studio fiihrt

Kl, Dokumentenverwaltung und Content-Erstellung auf
der vertrauten PDF-Plattform von Adobe zusammen. So
konnen Vertriebs-Teams drangende Probleme im Umgang
mit Dokumenten l6sen und haben mehr Zeit fiir ihre
Kundschaft.
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Growth

SpunRound is poised to become a standout product
in the instant noodle market, and we are excited
about the potential partnerships with high-end
grocery stores like Sunford Market. Based on current
market trends and consumer demand for instant
noodles, we anticipate significant sales growth for
SpunRound. In the first year, we expect Lo sell
approximately 50,000 units, driven by targeted
marketing efforts and in-store promotions.

s brand awareness and customer loyalty increase,
we project sales to double i the second year,
reaching 100,000 units. By the third year, with an
established presence and broader distribution, we
foresee sales reaching 200,000 units. With our
competitive pricing strategy and premium
positioning, SpunRound is expected to drive
substantial revenue growth for your store, starting
with $250,000 in the first year, growing to $500,000
in the second year, and reaching $1000,000 by the
third year.

Launch & Growth

To ensure the successful launch and sustained
growth of SpunRound, we offer comprehensive
marketing support, including engaging in-store

promotions, targeted online campaigns, social media
engagement, and partnerships with influencers.
Additionally, we are committed to collaborative
advertising efforts with Sunford Market to highlight
the availability of SpunRound in your stores.
SpunRound is designed to resonate with heath-
n-seeking customers through
irect communication channels for
nsorship of local events and
wellness initiatives. Partnering with SpunRound offers
numerous advantages for Sunford Market, enhancing
your product portfolio, attracting new customers, and

reinforcing your store's reputation for curating
premium, cutting-edge products.

Partnership Advantage

We are confident that SpunRound will be a valuable
addition to your store's instant noodle sefection,
driving sales and enhancing customer satisfaction.
We look forward to discussing this partnership
further and exploring how we can work together to
achieve mutual success.
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mehr Effizienz mit
Zusammenfassungen
und Analysen anhand
des Kl-Assistenten.

Quelle: Forrester

Die Informationsflut
eindammen.

Vertriebs-Teams jonglieren mit Dokumenten wie Angebots-
anfragen, Kunden-Websites, Geschaftsberichten, internen
Produktdokumentationen und vielem mehr. Die enthaltenen
Informationen sind extrem wertvoll — aber nur, wenn sie
erfasst, analysiert, verwertet und in Abschliisse umgewandelt
werden. Vielen Vertriebsprofis fehlt schlicht die Zeit, jede
Woche Hunderte Seiten auszuwerten oder gar den Uberblick
darliber zu behalten, welche Informationen zu welchem
Account gehoren.

Der Kl-Assistent in Acrobat Studio fasst lange Dokumente
zusammen, extrahiert wichtige Insights und beantwortet
Fragen. In PDF Spaces, dem Knowledge Hub von Acrobat
Studio, kénnen pro Arbeitsbereich bis zu 100 Dokumente
(mit jeweils bis zu 600 Seiten) eingestellt werden.
Mitarbeitende im Vertrieb konnen z. B. fiir jeden Account
einen Arbeitsbereich erstellen und dort alle relevanten
Informationen hochladen, um schnell Verkaufsgesprache
und Angebote vorzubereiten.

Viele Vertriebs-Teams haben schon mit KI-Tools experimentiert,
aber Acrobat Studio bietet entscheidende Vorteile, die 6ffent-
lichen Large Language Models (LLMs) fehlen. So verwendet
Acrobat Studio keine Kundeninformationen flir das Training
von KI-Modellen. Vertriebs-Teams verstof3en also nicht
versehentlich gegen Vertraulichkeitsvereinbarungen oder
Datenschutzvorgaben. Der Kl-Assistent sorgt durch verifizierte,
dokumentenbasierte Antworten mit klickbaren Quellenanga-
ben dafiir, dass in Meetings keine falschen Angaben gemacht
werden.

Eine Forrester-Analyse vom Januar 2025 zeigt, dass der KI-
Assistent die Effizienz beim Zusammenfassen und Analysieren
von Dokumenten um 45 % steigert. Dieser Produktivitats-
gewinn konnte einem durchschnittlichen Unternehmen nach
Schatzung von Forrester bis zu 2,2 Mio. USS$ (iber drei Jahre
einbringen.
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tom Desoription sizo Rotail Price.

Chicken Phowith A comlorting blend

Gorlic & Peppers 12fl.oz $399

Mushroom Pho

W 121l.oz $429
Bok Choy

Boef Pho
with Roosted 12fl.oz $399
Chili & Lime

Spicy Shrimp Pho.

e 12fl.oz $399

121l.oz $399
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Effektiv
zusammenarbeiten.

GrofSe Transaktionen erstrecken sich oft Uber Wochen
oder gar Monate. Wenn sich das Vertriebs-Team dabei per
E-Mail abstimmt, gehen haufig wichtige Details verloren,
und mit der Suche nach der richtigen Dokumentversion
wird wertvolle Zeit verschwendet. Acrobat Studio optimiert
die Zusammenarbeit durch Kontextinformationen,

PDF Spaces mit allen Quelldokumenten im Originalformat
sowie Kl-gestiitzten Insights und Notizen.

Da alle Beteiligten in einem zentralen Arbeitsbereich auf
Dokumente zugreifen und sie gemeinsam prifen, sind
sie immer auf demselben Stand. Acrobat Studio umfasst
Acrobat Pro. Damit kdnnen Teams Vertrdge und andere
Papierunterlagen sicher digitalisieren, Dokumente direkt in
Acrobat bearbeiten und Feedback zu PDF-Dateien zentral in
der Cloud erfassen. AuRerdem lassen sich mit Acrobat Pro
Informationen bei Bedarf dauerhaft schwarzen, sensible
Dokumente durch Kennworter und Berechtigungen
schiitzen und schnell und sicher elektronische
Unterschriften einholen.

Uberzeugenden
Content erstellen.

Die Content-Erstellung wird meist mit der Marketing- oder
Design-Abteilung in Verbindung gebracht. Aber auch
Vertriebs-Teams miissen in kurzer Zeit Prasentationen,
Pitchdecks oder Angebote erstellen, wenn sie mit Kundschaft
kommunizieren. Hinzu kommen grofie Mengen an internen
Dokumenten wie Playbooks und Skripte, Battlecards oder
Leitfdden zu K&ufertypen. Der Kl-Assistent in Acrobat Studio
gibt Vertriebs-Teams Starthilfe bei der Content-Erstellung,
indem er relevante Informationen aus mehreren Quellen
extrahiert und daraus Entwdirfe fiir neue Dokumente generiert.
Laut Forrester konnte ein Team mit dem Kl-Assistenten die
Erstellung von Kundenstrategiepapieren, Pitches und anderen
Unterlagen um 50-75 % verkiirzen. Uber drei Jahre kénnte ein
durchschnittliches Unternehmen nach Schatzung von Forrester
die Content-Erstellung um 30 % effizienter gestalten und einen
moglichen Produktivitatszuwachs im Wert von tiber 500.000 USS
verbuchen.

Acrobat Studio umfasst auch Adobe Express Premium mit
freigegebenen Vorlagen, mit denen sich auch ohne Design-
Kenntnisse professioneller, markenkonformer Content
erstellen [asst. Teams konnen Content schnell skalieren, Bilder
einfligen oder entfernen und auf eine Bibliothek mit Stockfotos
zugreifen - oder mit der generativen Kl Adobe Firefly eigene
Assets erzeugen. Vorlagen mit vorgegebenen Elementen wie
Schriften und Farben sorgen bei allen Vertriebsmaterialien fiir
einen markengerechten Look.

Fazit.

Mit Acrobat Studio erhalten Vertriebs-Teams
die ndtigen Tools fiir die Erstellung von
professionellem, konsistentem Content, der
ihnen die Aufmerksamkeit der Kundschaft
sichert — und letztlich auch den Auftrag.
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