
Ventes : comment relever 
trois défis majeurs grâce 
à Adobe Acrobat Studio ?
La gamme d’outils PDF optimisés par l’IA d’Adobe aide 
les équipes commerciales à faire face au trop-plein 
d’informations, à collaborer plus efficacement et 
à créer rapidement du contenu percutant.
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Faites face au trop-
plein d’informations.
Les équipes commerciales croulent sous les documents : 
appels d’offres, sites web de la clientèle, rapports annuels, 
documentation produit interne… Elles doivent être en 
mesure d’assimiler, d’analyser et de synthétiser ces sources 
d’informations extrêmement précieuses afin d’en tirer des 
insights permettant de conclure des transactions. Or, bien 
souvent, leur charge de travail hebdomadaire ne leur laisse 
pas le temps de se pencher sur des centaines de pages, encore 
moins de savoir à quel membre de la clientèle se rapporte telle 
ou telle information.

L’Assistant IA d’Acrobat Studio synthétise rapidement des 
documents volumineux, collecte des insights et fournit des 
réponses ciblées aux questions des utilisateurs et des utilisatrices. 
Quant à PDF Spaces, le centre de connaissances d’Acrobat 
Studio, il permet de rassembler jusqu’à 100 documents 
(de 600 pages maximum chacun) dans un même espace de 
travail. Les équipes commerciales peuvent, par exemple, en 
créer un pour chaque membre de la clientèle et y charger 
toutes les informations utiles pour préparer rapidement des 
argumentaires et des propositions.

Nombre d’entre elles ont probablement déjà testé des outils 
d’IA, mais Acrobat Studio offre des avantages clés par rapport 
aux grands modèles de langage (LLM). Tout d’abord, cette 
solution n’entraîne pas les modèles d’IA sur les données de la 
clientèle, ce qui évite d’enfreindre accidentellement les accords 
de confidentialité et les règlementations sur la protection des 
données. De plus, l’Assistant IA fournit des réponses vérifiées 
et accompagnées de références cliquables au sein du document, 
ce qui garantit leur fiabilité.

Selon une étude de Forrester publiée en janvier 2025, 
la synthèse et l’analyse des documents sont 45 % plus 
efficaces grâce à l’Assistant IA. Le gain de productivité est 
estimé par Forrester à quelque 2,2 millions de dollars sur 
trois ans pour une entreprise de référence type.

L’efficacité des équipes commerciales se mesure au volume 
de transactions qu’elles concluent. Or, derrière ces chiffres 
se cachent d’innombrables heures de préparation. Bien des 
membres de la force de vente peinent à assimiler toutes 
les données client et les informations internes qui leur 
parviennent, à collaborer efficacement avec leurs collègues 
et à créer du contenu efficace, notamment des offres 
commerciales. Acrobat Studio ajoute des fonctionnalités 
d’IA, de gestion documentaire et de création de contenu à 
la célèbre plateforme PDF d’Adobe. Grâce à cette solution 
unique, les équipes commerciales ont les moyens de 
résoudre les problèmes documentaires urgents et de 
consacrer davantage de temps à leur clientèle.

45 %
Gain d’efficacité enregistré 
lors de la synthèse et 
l’analyse de documents 
grâce à l’Assistant IA
Source : Forrester
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Collaborez 
efficacement.
Les transactions les plus importantes peuvent demander 
des semaines, voire des mois de travail collaboratif. Or, les 
équipes commerciales qui communiquent et collaborent 
uniquement par e-mail omettent souvent des détails 
importants et perdent un temps précieux à courir après 
les différentes versions des documents. Acrobat Studio 
leur permet de collaborer en contexte, au sein d’espaces 
de travail PDF Spaces où tous les fichiers source sont stockés 
dans leur format d’origine, aux côtés de notes et d’insights 
optimisés par l’IA.

Dès lors que toutes les parties prenantes révisent les 
documents au sein du même espace, il est plus facile pour 
les différentes équipes de se coordonner et de peaufiner 
leurs messages communs. Acrobat Studio inclut également 
Acrobat Pro, qui permet de numériser des contrats et 
d’autres documents papier en toute sécurité, de modifier 
les PDF ainsi obtenus et de collaborer dans le cloud afin 
de centraliser les commentaires. Grâce à cette application, 
les équipes peuvent biffer des informations, protéger les 
documents confidentiels par mot de passe, ajouter des 
autorisations et recueillir des signatures électroniques 
sécurisées afin de gagner du temps.

Créez du contenu 
d’exception.
Bien que ce soient généralement les spécialistes du 
marketing ou du design qui créent du contenu, les équipes 
commerciales doivent être capables d’en faire autant afin 
d’adresser rapidement des messages stratégiques à la 
clientèle sous forme de présentations, d’argumentaires 
ou d’offres. En outre, la force de vente produit souvent une 
multitude de supports à usage interne (manuels et scripts 
de vente, fiches mémo, profils client, etc.). L’Assistant IA 
d’Acrobat Studio accélère le processus en aidant à extraire 
des insights de diverses sources d’information et à se 
lancer dans la conception de nouvelles ressources. D’après 
l’étude de Forrester, une équipe l’a utilisé pour élaborer des 
documents stratégiques, des argumentaires et des livrables, 
et a ainsi enregistré un gain de temps de 50 % à 75 %. 
Forrester estime que, sur trois ans, la création de contenu 
au sein d’une entreprise de référence type pourrait être 
30 % plus efficace et générer des gains de productivité se 
chiffrant à plus de 500 000 dollars. 

Acrobat Studio inclut également Adobe Express Premium, 
qui permet de produire rapidement du contenu de marque 
de qualité au moyen de modèles validés, mais aussi de le 
redimensionner, d’insérer ou de supprimer des images, et 
d’exploiter des photos libres de droits, ou encore de créer 
des ressources personnalisées grâce à l’IA générative d’Adobe 
Firefly, le tout sans être spécialiste du domaine. Les équipes 
de design peuvent également verrouiller certains éléments 
(polices, couleurs) dans les modèles validés pour s’assurer 
que toutes les ressources commerciales respectent la charte 
graphique de l’entreprise.

En résumé  
Acrobat Studio met à la disposition des 
équipes commerciales les outils nécessaires 
pour créer du contenu de qualité permettant 
de retenir l’attention de la clientèle et de 
remporter des contrats.
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